Do Rakuska s pomocou obchodného zastupcu

Expanzia obchodnej ¢innosti do Rakuska sa realizuje casto prostrednictvom zapojenia obchodnych zdstupcov
a zmluvnych predajcov. Dobre premyslené formuldcie zmluv s obchodnymi partnermi popri tom Setri vela

neprijemnosti a penazi.

Hoci rakuske pravo ponuka velku toleranciu pri jednotlivych
pravidlach, na druhej strane su urcité nariadenia, ktoré su nutené
a preto su taktiez zavazné, €o stoji za zvazenie pri obchodnych
kalkulaciach.

To, &i sa pouzije obchodny zastupca alebo zmluvny predajca,
ma v mnohych oblastiach rézne pravne dosledky. Obchodni
zastupcovia pracuju nafaktiru a v mene podnikov, ktoré zastupuju.
Obchodny zastupca je iba sprostredkovatel, avSak nebude
zmluvnym partnerom kone¢ného odberatefa. Pri zmluvnych
predajcoch dochadza k uzatvoreniu zmluvy medzi podnikmi
a zmluvnymi predajcami. Ti opat’ predavaju vo vlastnom mene na
fakturu pre koncovych odberatelov.

Pri obchodnych zastupcoch, ako aj pri zmluvnych predajcoch sa
moéze dohodnut’ vyluénost’ v stanovenej oblasti (Uzemna
ochrana). Pri tom je dbélezité v zmluve dohodnut primerané
moznosti odstipenia, aby sa predislo zbyto¢ne dlhej viazanosti na
pripadného neudspesného obchodného partnera.

Taktiez by malo byt zmluvne presne vymedzené, i podnik mbze
nadalej sdm zasobovat odberatelov v tejto oblasti alebo nie. Podla
okolnosti nalezi obchodnému partnerovi dokonca odmena
zatakychto odberatelov, v ktorych sa on sam vébec neangaZoval.

Pri zohladneni rozsahu vyluénosti, ako aj dalSich cenovych limitov
by sa mali brat' do Uvahy nariadenia kartelového prava.

Skuto€ni obchodni zastupcovia mézu robit’ cenové limity.
V tomto pripade je obchodny zastupca tiez iba sprostredkovatel.
To sa meni pri zmluvnych predajcoch, kedy su cenové limity
nepovolené. V pripade porusenia tohto kartelového nariadenia sa
udeluju vysoké pokuty a zaloby od konkurentov.

Taktiez ukoncenie obchodnej zmluvy by malo byt planované
a (danovo-) legislativne poistené. Obchodni zastupcovia, ako aj
zmluvni predajcovia maju pri ukoneni zmluvy tzv. Narok na
nahradu za vybudovanu odberatelsku zakladu.

Narok na nahradu méze Cinit sumu do vysky hrubej ro€nej provizie.

Vznika predovsetkym vtedy, ked (i) obchodny zastupca priviedol
novych odberatelov alebo podstatne rozS$iril existujucich
odberatelov, a ked (ii) sa méze oCakavat, Ze tito odberatelia mézu
aj po ukoncenizmluvy pringSat’ podniku vyhody.

Obchodnému partnerovi nalezi podla okolnosti narok na nahradu
investicie, ak (i) bol zmluvne zaviazany k systémovo Specifickym
investiciam, (i) tieto investicie sa neamortizovali a (iii) tiez uz nie su
zuzitkovatelné.

Tieto naroky su zakonne oSetrené a nemézu byt obmedzené ani
vylu€ené pred ukon€enim zmluvy. V pripade, Ze sa zmluvy ukoncia
dohodou, je ddlezité presne si vS§imat konkrétnu formulaciu a ¢as
ukoncenia, aby neskér nedoSlo ku konfrontaciam s takymito
narokmi. Ked obchodny zastupca vykonava svoju cinnost
prevazne v Rakusku, k obideniu tychto narokov nepomdze ani
deklaracia zahrani¢ného prava alebo zahrani¢nej jurisdikcie.

Odporuca sa velmi precizne a €o najpresnejSie zmluvne zachytit’
predstavy a dohody. Délezitu ulohu tu zohrava tiez planovanie
v ramci danového prava. VSetko toto uSetri zbytoéné spory
apostavi vase plany rastu na pravne stabilny zaklad.
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